CREER ET VENDRE

LA VALEUR AJOUTEE POUR LES CLIENTS

Mardi 8 Septembre
de 18 a 20 heures
a la Maison du Barreau Salle Monnerville

» Comment créer et délivrer une valeur ajoutée ?
» Comment vendre la valeur ?
» Comment la démontrer tout au long de la mission ?

Cette formation sera animée [iznarlotte Karila Vaillant , associée fondatrice de la société Signe
Distinctif, consultante en marketing et stratégiemles professions juridique¥onathan Diebolt,

Directeur Marketing d’Ernst & Young Société d’avtapportera son regard et son témoignage

BULLETIN D'INSCRIPTION

» Membres ACE : 70 € HT + 13,72 € TVA (19,60 %), soi ta payer:83,72€ TTC
> Autres: 85 € HT + 16,66 € TVA (19,60 %), soitap ayer: 101,66 € TTC
» Moins de 40 ans : 45 € HT + 8,82 € TVA (19,60 %), s oit a payer : 53,82 € TTC

Ci-joint, cheque de euros T. T. C., a l'ordre de I'ACE

Date et Signature

Association des Avocats Conseils d’Entreprises
114-116, avenue de Wagram — 75017 Paris
Tél. 01.47.66.30.07 — Fax 01.47.63.35.78
N°d’Agrément Formation : 11.75.38899.75
ace@avocatline.com — www.avocats-conseils.org




